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Microsoft Dynamics 365
Sales Professional:

Ready-To-Start
Programm

Sie sind IT-Anbieter, eventuell bereits Microsoft Reseller,
und suchen nach einer neuen Wachstumsmaéglichkeit?
Suchen Sie dabei auch nach einer Méglichkeit, die
Bedirfnisse und Anforderungen lhrer Kunden nach bei QBS Group:
Geschaftslésungen zu befriedigen? Dann erweitern

Sie jetzt Ihr Portfolio um Dynamics 365 Sales. Wir

helfen Ihnen beim nachhaltigen Aufbau lhres

Geschiftsbereichs!

Ihre Ansprechpartnerin

Mit unseren tiefen Wurzeln in der Welt von Microsoft
Dynamics bieten wir sowohl bestehenden Microsoft-
Resellern als auch neuen Dynamics 365-Partnern mit
unserem Ready To Start-Programm einen strukturierten
Einstieg in Dynamics 365 Sales.

Nynke Veer

Partner Account Manager

Was macht dieses Programm so einzigartig? Ready-
To-Start ist keine einmalige Initiative, bei der Sie und Ihre @m
Mitarbeiter einmalig geschult und anschlieBend allein

gelassen werden. Als Partner der QBS Group bauen wir

gemeinsam lhr Cloud-Geschaft auf, indem wir Sie in allen

Phasen unterstutzen.

gbsgroup.com/de/services



https://www.qbsgroup.com/de/service/ready-to-start-program/
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Was Sie von unserem Programm erwarten
koénnen? Als Partner von QBS Group greifen
Sie auf eine profunde, langjahrige Erfahrung
mit Dynamics-Technologie zu. Das erlaubt
uns, Ihnen folgende Resultate zu garantieren:

Eine kurze MarkteinfUhrungszeit (ca. 6 bis
8 Wochen)

Eine klar definierte Go-To-Market-Strategie

Sehr gut geschulte und zertifizierte D365
Sales-Berater & Vertriebsmitarbeiter

Eine Sales-qualifizierte D365 Sales
Professional-Pipeline

Permanente Vertriebsunterstlutzung

Unterstutzung bei der Implementierung
von D365 Sales Professional in den ersten
Projekten

Rascher Support bei technischen
Problemen

UnterstUtzung bei der Lizenzierung,
Abrechnung und Rechnungslegung fur
D365 Sales Professional

Ready-To-Start:

Vernetzung mit Uber 170 Dynamics Partnern
im DACH-Raum.

Wie Sie an dem Programm teilnehmen
konnen? Sie konnen jeder Zeit in das Ready-
To-Start-Programm fur Microsoft Dynamics
365 Sales einsteigen. Dabei haben Sie die Wahl
zwischen einem kostenfreien Light-Programm
und einem kostenpflichtigen Programm mit
persdnlicher Betreuung, Live-Tranings und
zusatzlichen Tools und Services.

FUr die nachsten Schritte oder weitere
Informationen kontaktieren Sie bitte Frau
Nynke Veer, QBS Partner Account Manager &
Programmleiterin.

Microsoft Dynamics 365 Sales Professional
Starten Sie - gemeinsam mit QBS Group - |hr profitables CRM-Geschaft:
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Mit dem QBS Sales
Curriculum helfen
wir lhnen, ihre
Geschaftsstrategie

zU entwickeln.

Kontaktinformation

Die QBS Academy
bietet einen struktu-
rierten Lernpfad fur

Sie und lhre Mitar-

beiter.

Mit dem Take-The-
Lead-Programm
helfen wir Ihnen,

die ersten Leads zu

akquirieren.

Telefon: +49 40 52479901

E-Mail: dach@gbsgroup.com

Mit Marketing
Services & Exper-
ten-Know-how ver-
wandeln Sie Leads in

Umsatz.

>

Der QBS Service
Desk unterstutzt Sie
bei der Lizenzen-
zierung und dem
Support.

' QBS Group
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READY-TO-START

mit Dynamics 365 Sales Professional

Das Ready-To-Start-Programm von QBS ist exakt das richtige fur Sie, wenn Sie schnell und ef-
fektiv einen Geschaftszweig mit Dynamics 365 Sales Professional etablieren mochten. In allen
der einzelnen Programmphasen werden Sie von den Dynamics 365-Experten von QBS Group
unterstutzt:

STRATEGIEENTWICKLUNG

UnterstlUtzung bei der Entwicklung lhrer Geschaftsstrategie & -plan
EinfUhrung in die QBS Cloud Platform inkl. Benefits & Moglichkeiten
- Onboarding in die QBS Tools & Kommunikationsplattformen

AUSBILDUNG & TRAINING

Produkttrainings durch Spezialisten zur Erlangung der Losungskompetenz
- Weiterfuhrende bzw. vertiefende technische Trainings & Sales-Webinare
- Ausbildung und Unterstltzung bei der Lizenzierung

GO-TO-MARKET & LEAD GENERIERUNG

Unterstltzung bei der Ausarbeitung lhrer Strategie zur Lead Generierung
- Zugriff auf Toolkits fur Vertrieb & Marketing
UnterstlUtzung bei der Generierung von Leads

PIPELINE ENTWICKLUNG

- Gemeinsame Entwicklung lhrer Vertriebspipelin mit Unterstlitzung unserer Dyna-
mics 365 Vertriebsexperten
Best Practice Sharing & “How To"-Support

SERVICE & SUPPORT

- Technischer Support durch erfahrene Dynamics Experten

- Zugang zu QBS Loésungen fur einfache Einrichtung, Onboarding und Management
von Dynamics 365 Professional Kunden

- Zugriff auf QBS Apps zur Automatisierung von Deployments & Updates

Sie kdnnen jeder Zeit in das Ready-To-Start-Programm fur
Dynamics 365 Sales Professional einsteigen, wobei lhnen
zwei verschiedene Varianten offenstehen: Ihr QBS Ansprechpartner:

Nynke Veer
Partner Account Manager

Light Premium
Programmlaufzeit: 6 Monate 12 Monate

QBS Tools inkludiert: eingeschrankt IE M: dach@qbsgroup.com
QBS Programme: eingeschrankt ja T: +49 40 52479901
Betreuung: Service Desk Personl. AP Nl B e
Schulungsansatz: Self Study Live-Trainings www.gbsgroup.com/de
Kosten: € 0,00 € 6.000,00
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